
MARIONN SUFFERT, EXPERTA EN RECURSOS HUMANOS, SERÁ LA PONENTE

Sesión sobre cómo gestionar
una red de contactos profesionales
> El acto se celebrará
el 19 de septiembre
en la sede de la Cecot

¿Por qué es importante dispo-
ner de una buena red de con-
tactos? y ¿sabemos gestionar-
los de una manera eficiente?.
Son dos de las preguntas que se
intentarán responder el próxi-
mo 19 de septiembre en una
sesión de "networking" que or-
ganiza el Club Cecot de Màr-
queting i Vendes. Esta entidad
cuenta entre sus principales
objetivos fomentar la interrela-
ción personal y de negocio de
sus miembros. El acto será con-
ducido por Marión Suffert, so-
cia-directora de Vasis Conseil,
profesora de Esade, profesional
de los recursos humanos y ex-
perta en carreras directivas y
empresariales. En esta jornada,
Suffert explicará de una mane-
ra eminentemente práctica
cómo optimizar una red de
contactos tanto personal como
profesional.

Por otro lado, el Club Cecot de
Màrqueting i Vendes, que pre-
side Joan Caries San José ha in-

corporado a su junta directiva
a Santi Rius, gerente del portal
ciudadano Terrassa, net, como
experto en nuevas tecnologías.
Asimismo, accede a la directi-
va de la entidad Joan Antoni Pi-
nar, socio director de Team
Concept, S.L., para aportar su
experiencia en marketing in-
dustrial. La trayectoria profe-

sional de Rius ha estado rela-
cionada, desde sus inicios en
1984, con la dirección de em-
presas relacionadas con la nue-
vas tecnología de la informa-
ción y la comunicación. En ju-
nio de 2005 recibió la respon-
sabilidad de desarrollar el plan
de empresa del portal ciuda-
dano www.terrassa.net del que

es actualmente su gerente.
También es profesor de la es-
cuela de negocios Euncet. Por
su parte, Pinar es licenciado en
Ciencias Económicas. Desde
1992, es socio director de la
empresa Team Concept, dedi-
cada al marketing industrial. Es
profesionar de la Universitat
Autònoma de Barcelona.
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