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El grupo, en la Cecot, tras soltar los globos, ya muy altos. ricaro pominect
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EL CLUB DE MARKETING CELEBRO SU 2.° ANIVERSARIO

Sudta de 500 globos
Ccon recetas contra
lacrissen Cecot

> Los asistentes
realizaron técnicas
para presentarsey
mejorar los contactos

Josep Lluis Alonso

Una suelta de quinientos globos de
coloresfue el acto culminante del se-
gundo aniversario queayer celebro el
Club Cecot de Marqueting i Vendes.
No fue obrade un grupo preso deuna
repentinaregresion infantil, sino una
formaoriginal y divertida de fomen-
tar el optimismo empresarial, pro-
movida por Antoni Estruch, coach e
instructor del Institut Dale Carnegie,
quedirigié lasesion.

Los participantes -unos setenta- ata-
ron a cadaglobo dos tarjetas: enuna,
escribieron unaidea"anticrisis’, una
manerapositivay optimistade enca-
rar estos tiempos dificiles en laem-
presa; laotra, yaimpresa, llevabael te-
[éfono, e-mail y blog del Club, desti-
nado alas personas que encuentren
el mensgje. En latarjeta, selespide
que comuniquen dénde la han en-
contrado y que dejen, si quieren, sus
propiasideasanticrisis. Estaaccionya
la habiatrabajado el Club en unase-
sién anterior enlaque los participan-

tes habian dado sus recetas contrala
crisis, algunas de las cuales volaron
ayer hastamuy arriba. Quizas no sa-
bremossi son efectivas, pero siempre
podran decir que son ideas de altos
vuelos. El propésito no fue otro que
intentar generar optimismo en el am-
bito empresarial.

Estaaccion fue, casi, € colofén del
segundo aniversario celebrado por
este colectivo. Constituido hace dos
anos, cuentahoy con 560 miembros
de empresas asociadas. Se ha carac-
terizado por ser una plataforma que
daideas muy programaéticas para que
las pymes puedan tener herramientas
y conocimientos précticos de aplica-
cion de marketing.

DINAMICAS DE GRUFO Precisamente an-
tes de la sueltade globos, los partici-
pantes celebraron dos dinamicas de
grupo para presentarse en publico y
presentar la empresa, empatizar con
los demasy aprovechar las ocasiones
parahacer "networking". Lasesionlle-
vabael expresivo titulo de; "Estas en
un acto publico, no conoces anadie,
teinteresa darte aconocer, pero no sa-
bes por donde empezar". Para saber
como hacerlo, Estruch explicdlas"Re-
glas de sintoniainteligente" y "Los 5
pasos'. Reglasy pasos que, natural-
mente, losasistentesdesarrollaron "in
situ" parair practicando.



